
 
 

• Odznaczają się znajomością rynku usług 
hotelarskich ze szczególnym -uwzględnieniem 
rynku MICE 

• Posiadają doświadczenie w pracy na 
analogicznym stanowisku minimum 3 lata   

• Odznaczają się zdolnościami organizacyjnymi i 
umiejętnością pracy pod presją czasu 

• Swobodnie komunikują się w języku 
angielskim   

Mile widziane:  odporność na odmowę i konsekwencja 
w działaniu, otwartość na nowe technologie, w tym 
narzędzia AI 

 

• Aktywne pozyskiwanie klientów w segmencie MICE  
• Realizowanie polityki i strategii sprzedażowej zgodnie 

z założonymi planami  

• Budowanie i umiejetność utrzymywania dobrych 
relacji z klientami  

• Prowadzenie rozmów handlowych, spotkań 
sprzedażowych, negocjacji kontraktów oraz 
prezentacja oferty 

• Współpraca z innymi działami firmy w celu 
osiągnięcia założonych celów 

KOORDYNATOR 
DS. SPRZEDAŻY 

• Wynagrodzenie adekwatne do posiadanych 
umiejętności, sukcesów i doświadczenia 

• Stabilne zatrudnienie  
• Przyjazną atmosferę w pracy 
• Cykliczne szkolenia  
• Możliwość dołączenia do ubezpieczenia 

grupowego  
• Pakiet medyczny, dostawcą jest firma LuxMed  
• Program emerytalny  
• Zniżki na produkty i usługi firmowe 

hr@warszawianka.pl 

www.warszawianka.pl/kariera 
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